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今年以来，准能集

团紧扣全年生产经营核

心任务，锚定能源保供、

安全生产、提质增效等

重点工作，统筹推进露

天矿高效生产与安全管

控，全力保障生产系统

稳定运行及保供任务落

地。截至6月23日，累计

生产商品煤3001.9万吨，

剥离 16337.2 万立方米，

为迎峰度夏能源保供奠

定坚实基础。图为黑岱

沟露天矿吊斗铲作业现

场（摄于6月23日）。

本报通讯员 付 乐
韦玉飞 摄

数科公司智慧煤化工
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本报通讯员 牛泽豪王琪 李晓墩

牢记初心使命 永葆政治本色
——四论学习贯彻习近平党建思想

■ 新华社评论员

不忘初心、牢记使命，是加强党的建设的

永恒课题。习近平党建思想强调“坚持不忘初

心、牢记使命”，深刻阐明党的宗旨立场和价值

取向。学习贯彻习近平党建思想，就要深刻领

会蕴含其中的坚定理想信念、强烈使命担当、

深厚为民情怀，永葆共产党人的政治本色，把

党建设成为始终走在时代前列、人民衷心拥

护、勇于自我革命、经得起各种风浪考验、朝气

蓬勃的马克思主义执政党。

中国共产党人的初心和使命，就是为中国

人民谋幸福，为中华民族谋复兴。这个初心和

使命是激励中国共产党人不断前进的根本动

力。从石库门到天安门，从兴业路到复兴路，我

们党一百多年来所付出的一切努力、进行的一

切斗争、作出的一切牺牲，都是为了人民幸福和

民族复兴。党的初心和使命是党的性质宗旨、

理想信念、奋斗目标的集中体现。习近平总书

记强调：“越是长期执政，越不能丢掉马克思主

义政党的本色，越不能忘记党的初心使命，越不

能丧失自我革命精神。” （下转第二版）
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连日来，面对严峻的汛情考验，安徽蚌埠电厂严格落实上级及地方

防汛工作部署，全员绷紧安全防汛弦，从严从细落实各项防汛保供举

措，全力保障机组安全稳定运行。图为6月24日，运行人员检查循环水

泵低位坑泵积水情况。 本报通讯员 孙凯亮 摄
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——新朔铁路深挖内潜降本增效工作纪实

本报通讯员 王泓清 特约记者 陈 璐

本报讯（记者 王建君 通讯员 薛 岩）端午

节期间，宁夏煤业聚烯烃产品装车现场一派繁

忙景象，叉车属具一次性将托盘上码放的40袋

烯烃产品眨眼间送入高栏汽车车厢，以往人海

战术的装车模式正在退出历史舞台。据了解，

煤化工固体产品的装车机械化作业正是宁夏煤

业物业服务公司加快“机械化减人、自动化换

人、智能化无人”转型的真实写照。

物业服务公司在承担宁夏煤业各厂矿食宿

等后勤服务保障的同时，还承担着宁夏煤业煤

化工产品的包装、仓储、装车业务。物业服务公

司综合保障中心负责 26 条煤化工产品包装线

的生产运营管理，年包装量和年装车量均在220

万吨左右。煤化工产品包装、仓储、装车流程业

务被称为煤化工产业链上的“最后一公里”，信

息化工业化的融合能力，直接关系着整个煤化

工产业链的先进水平。

据物业服务公司综合保障中心副主任张银

兵介绍，宁夏煤业煤化工固体产品的包装、仓储、

装车业务之前由外包单位承揽。2016年该业务

由物业服务公司接管后，受多方面因素制约，装

车环节依然延续了“人工作业”的模式，工人劳动

强度大、作业安全风险高。综合保障中心新一届

领导班子上任后，用机械装备重构装车作业模

式，联合研发旋转推出器与机械平推器双叉车属

具，打造汽车、火车全场景机械化装车模式。自

去年下半年起，煤化工固体产品装车全面实现了

从“人工作业”到“机械装车”的跨越升级。

汽车装车业务已率先实现全流程机械化覆盖，单日汽车装车峰值

达78辆、2496吨，机械化装汽车率达91.76%。该模式杜绝了装车人员

高空坠落、叉车碰撞作业人员等安全风险，同时摆脱严寒酷暑等恶劣天

气对作业的制约，以“机械化换人”实现效率与安全的双赢。机械化装

火车由旋转推出器完成取料、夹紧、整形，再经平推器精准推送装车，形

成“机械码放为主、人工辅助为辅”的装车模式。火车单节装载时长从3

小时缩短至2小时，效率提升33.33%，单日装车峰值达22节、1408吨。

今年一季度，综合保障中心完成煤化工固体产品包装量55.64万吨、装

车量56.19万吨，提前一周完成计划指标。

当前，综合保障中心聚焦煤化工固体产品的包装、仓储、装车业务，

通过装备升级、智慧赋能等多种举措着力推动服务业高端化、智能化、

绿色化发展。煤化工固体产品包装实施“预防性检修+流程优化”模式，

包装设备故障率同比下降28%。推广应用“平叉双托属具”，入库效率

提升35%。实施烯烃二公司5条聚丙烯包装线真空系统改造，设备运行

效率提升20%。完成19条聚烯烃包装线码垛机延长架安装，作业效率

提升15%。

在山西河曲县的黄土梁上，井沟村村

口有间不起眼的小平房。没招牌，没工作

人员，也没个准点的营业时间。可村里的

老人，隔三岔五总要往那跑上一趟。“走，

去看看我的快递到了没？”

这间快递站，是国神公司河曲电厂

驻村工作队队长王跃龙“磨”出来的。

井沟村常住人口只有50多人，大多

是老人。儿女在外打工，寄点东西回来，

老人得跑到15公里外的旧县镇去取。来

回近两个小时，赶上刮风下雨，只能干等。

“以前取个快递，得等 8 天赶一次

集，太不方便了。”王跃龙说。

去年6月，他跑遍镇上的快递公司，

一家一家地谈。人家一听要往井沟村

送，头摇得像拨浪鼓：“一天就 10 来件，

来回60多公里，油钱都不够。”

王跃龙不死心。他跑了 5 趟，“磨”

了近一个月，终于想出个法子：把沿途4

个乡镇的快递集中起来，托每天往返县

城和村里的大巴车司机捎回来。

“一天给司机10元钱，件多了，成本

就摊薄了。”

快递站就这么开起来了。没挂牌子，

不设专人，大巴车司机把包裹往小平房里

一放，乡亲们自己来取，不收一分钱。

“你别看它小，周边17个村、8000多

口人，都指着它呢。”在井沟村当了30年

村党支部书记的刘满全说。

64岁的路凤娥大娘，是快递站的常客。

她有两个儿子，一个在天津，一个在重庆。

天津的儿子爱给她寄麻花，重庆的

儿子爱给她寄海鲜。“虾、螃蟹，辣香的！”

她一边比画，一边笑，眼睛眯成一条缝。

这间快递站不光能收，还能寄。

井沟村种的是富硒谷子，碾出的小

米金黄油亮，比普通小米香得多。以

前，乡亲们把谷子当原料卖，一斤只卖

两元多。如今，村里把小米打包、贴单，

从快递站发往全国各地，一公斤能卖到

12元钱。

“一亩谷子成本500元左右，产三四

百公斤。加工成小米，能出250多公斤，

卖 3000 块钱，刨去成本，一亩能挣 2000

多元。”刘满全算起账来，手指在桌上敲

得“笃笃”响。

冬天农闲，不少人在家支起手机，对

着镜头直播卖小米。一部手机、一个支

架，条件虽简陋，可一场直播下来，隔着

屏幕，山外的人就买走了黄土梁上的富

硒小米。而这些订单，大都通过村口那

间小平房发走。

红葱也是井沟村的特产。58岁的菅

莲秀大娘去年种了近六亩红葱，卖了

7000元钱。她不直播，也不懂网购，但偶

尔，收购商也会把她的红葱打包好，从快

递站发出去。

对61岁的王耀珍来说，快递站有着

别样的意义——省下了到镇上取件的时

间，她用来发展养殖。

王耀珍和老伴养了300多只羊。玉

米行情不好，老两口就拿自家种的玉米

喂羊。“自己种自己消化，省得买饲料。

饲料6元钱一公斤，我的玉米喂了羊，也

值6元。”她算起账来头头是道。

羊圈离快递站不远。小羊羔在母羊

身边蹦跶，王耀珍指着一只说：“这只病

了，还好之前从网上买了药，我天天给它

喂，好歹救回来了。”

王耀珍的女儿在太原，偶尔也通过

快递站给她寄点吃的。说这话时，她眼

睛望着羊圈，声音很轻。

“费劲建这个快递站，图啥？”有人问

王跃龙。他想了想，说：“村民方便了，省

下时间搞生产，也是增收。”

这不是一句豪言。对井沟村的老人

来说，快递站不是冰冷的收发点——它

是儿子寄来的麻花，是女儿寄来的水果，

是山外那个他们去不了的世界，托大巴

车捎回来的一声问候。

本报讯（通讯员 李晓蕴 贾学姣）6月11日，由数科公司牵头申报

的“智慧煤化工关键技术研究及应用”成果，通过中国化工学会组织的

科技成果评价。经专家组全面鉴定，一致认为该成果整体技术达到煤

化工行业国际领先水平。

该项目精准聚焦大型煤化工跨基地协同难度高、安全管控压力大、

设备运维粗放、能源利用效率偏低、全域数据孤岛突出以及传统流程

烦琐、布局分散等痛点，成功搭建自研可控的集团化工工业互联网平

台，依托云边端架构与四级工厂底座，完成全域数据治理与五大业务协

同建设，配套工控纵深防护体系与专属机理模型库，形成涵盖顶层规

划、数据治理、数字化建模、机理模型、集团级管控于一体的成套核心技

术体系，构建起可规模化推广的智慧煤化工成套解决方案。

目前，该项目成果在集团9家化工子公司、22家煤制油及煤化工企

业规模化落地，并助力宁煤煤制油、榆林化工、包头化工3家企业获评

国家级卓越智能工厂称号，实现了经济效益、本质安全、节能降碳的多

重提升。

“十五五”稳健开局，能源运输格局

正在重塑。作为“西煤东运”大通道的

关键一环，新朔铁路肩负能源保供的职

责使命，运量持续保持高位。然而市场

环境深刻变化、区域货源竞争加剧，利

润空间不断收窄，给新朔铁路提质增效

带来了新的压力和挑战。

外部环境越紧，内部管理就要越

强，必须在运营的每一环上挖潜力、控

成本、提效率。面对这份“成长的烦

恼”，新朔铁路自加压力、勇担重任、内

部挖潜，把管理提升作为突围的战略支

点，以识变应变求变的主动姿态，深化

物流协同，强化战略执行，蹚出了一条

“向管理要红利、向市场要未来”的转型

之路，在强管理中锻造更坚韧的价值创

造能力。

拥抱市场
以规则赢得定力

鄂尔多斯是中国煤炭资源最富集

的地区，每年数亿吨煤炭经重载铁路网

运往全国。当前市场波谲云诡，供需结

构发生深刻变化。对于地处煤炭腹地

的新朔铁路来说，躺在“煤窝子”里吃

“计划饭”的时代已经终结，区域运力供

给过剩、货源争夺日趋白热化，让这条

“西煤东运”的关键枢纽面临着越来越

大的增量压力。

转型不是选择题，而是必答题。

新朔铁路党委书记亲自挂帅，把市

场化转型作为“一把手”工程，建立了

“即时响应、专班研判、集体决策”的高

效 机 制 ，力 争“ 当 日 研 判 、不 过 夜 决

策”。从制度源头入手，该公司建立了

一套统一、公开、透明的运价体系，让所

有客户站在同一起跑线上。以货运协

同清算为例，沿线多个站台启动该政策

后，清算所得全额返还客户，有效降低

了运输成本。在 2025 年夏季全国煤炭

交易会客户恳谈会上，一位新签约客户

评价说：“新朔铁路打响了央企铁路市

场化的第一枪，对鄂尔多斯及周边煤炭

企业来说，这是一项实实在在的红利。”

政策是撬动市场的有效杠杆。新

朔铁路按照“一稳一增一平衡”的差异

化经营策略，在巴准线推出“阶梯运

价”，根据发运量给予差异化优惠。同

时，推进“物流总包”“站台整包”模式，

将专用线运营与客户需求深度绑定，深

化“公铁水”联运的一站式服务，为客户

降低综合成本，增强合作黏性。政策成

效迅速转化为运量实绩。

市场化转型的成效，更考验功力的

是市场起伏中的动态调节能力，这体现

在能否锻造“能进能出”的灵活机制。

当市场寒流来袭，新朔铁路以“一揽子”

政策筑起货源“蓄水池”，确保客户进得

来、留得住。当市场供需两旺时，又能

灵活调整运价，既保障经济效益的合理

增长，也恪守不损害客户利益的底线，

真正做到“市场冷时不丢客户，市场热

时不伤客户”。进退有据的定价机制，

让新朔铁路在市场风浪中始终掌握战

略主动，实现了逆周期调节与顺周期优

化的有机统一。

更深层的变革，体现在治理逻辑上

的精益求精。新朔铁路让专业的人干

专业的事，优化货运营销管理结构，调

整运输矩阵职能，成立市场营销中心，

打破部门壁垒，建立跨部门协同联动机

制。全员营销奖励管理办法的出台，点

燃了全员的营销热情，形成了市场开拓

与内部管理的合力。“以前是等货上门，

现在是追着客户跑。”营销中心负责人

聂小军的切身感受，折射出企业的深刻

蜕变。今年以来，营销团队深入周边矿

区、园区、企业，摸排潜在货源，精准对

接需求，个性化定制运输方案，成功引

入了多家新客户，部分流失客户也开始

“回流”。

当好“链长”
以合作激发活力

成熟市场的竞争不是零和博弈，而

是共生共赢。新朔铁路以产业链“一盘

棋”的大局视野，主动扛起“链长”责任，

以合作强化竞争，以竞争促进合作，用

政策红利撬动上下游协作，着力营造

“共生、共享、共赢”的市场环境，让整条

产业链更具韧性与活力。

（下转第二版）


